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PARTICIPACIÓN EN EL COMERCIO DE LAS PEQUEÑAS 
Y MEDIANAS EMPRESAS MANUFACTURERAS DE LAS 

ECONOMÍAS EN DESARROLLO1 
 

RESUMEN

1	 La presente nota fue preparada por Emmanuelle Ganne, Zakaria Imessaoudene y Kathryn Lundquist, de la División de Estudios Económicos y Estadística 
de la OMC. Los autores desean dar las gracias a Hongxiao Luo, Lily Luo y Zhengyu Ren, de la Universidad de Brandeis, por su análisis de 2021 de la 
participación de las mipymes en el comercio internacional, que sirvió de punto de partida para esta nota.

Las pequeñas y 
medianas empresas 
(pymes) manufactureras 
de las economías en 
desarrollo y menos 
adelantadas no 
exportan tanto como las 
empresas comparables 
de las economías 
desarrolladas.

Las pymes de las 
economías en desarrollo 
informan de una mayor 
participación en los 
sectores que intervienen 
en las fases iniciales del 
proceso productivo, en 
los que se hace un uso 
menos intensivo de la 
tecnología.

Las pymes de los países 
menos adelantados 
presentan una escasa 
integración en las 
cadenas de valor 
mundiales (CVM), y se 
basan principalmente 
en los insumos y la 
demanda nacionales. 
También registran una 
menor participación 
en el comercio 
internacional respecto 
de sus ventas totales en 
relación con las pymes 
de otras economías en 
desarrollo.
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Por lo tanto, a fin de obtener de las Encuestas la reseña más reciente del comercio en las economías en desarrollo, en la 
presente nota de investigación solo se examinan las encuestas publicadas entre 2016 y 2021 sobre las economías que no 
forman parte de la Unión Europea ni son miembros de la Organización de Cooperación y Desarrollo Económicos (OCDE).3 
Véase el cuadro 1 para consultar una lista completa de las economías que se examinaron utilizando la Encuesta, incluida 
la región en que sitúan.

Debido a los escasos años abarcados, la cobertura regional de las Encuestas fue algo limitada (véase el cuadro 1). El mayor 
número de encuestas realizadas durante este período se llevó a cabo en África (23 encuestas que abarcan el 42,5% de 
todos los países africanos), seguido de América Latina (12 encuestas que abarcan el 36% de todos los países de América 
Latina). Además, habida cuenta de la sobrerrepresentación de los países menos adelantados en África, junto con los países 
en desarrollo de Asia, en esta nota de investigación se comparan las economías en desarrollo con los PMA para evitar el 
doble cómputo entre las regiones y las categorías de desarrollo.

Además, en lo que respecta a las categorías de exportación, la exportación directa se refiere al comercio de mercancías 
entre empresas situadas en diferentes territorios, mientras que la exportación indirecta4 se refiere al comercio entre una 
empresa y un intermediario nacional que luego exporta las mercancías. Dicho de otro modo, las exportaciones indirectas 
tienden a producirse entre pymes y empresas nacionales más grandes de exportación directa.

Cuadro 1: Países representados en los datos de las Encuestas (WBES) (2016-2021)

Región 2016 2017 2018 2019 2020 2021 Total

África

Benin*, Camerún, 
Côte d’Ivoire, Egipto, 
Eswatini, Guinea*, 

Lesotho*, Malí*, Togo*, 
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1.	 PARTICIPACIÓN DE LAS PYMES EN LAS EXPORTACIONES DIRECTAS

Según las Encuestas, las ventas nacionales siguen predominando en las 
ventas totales de las pymes manufactureras de las economías en desarrollo y 
los PMA, lo que indica que las pymes de las economías en desarrollo y los PMA 
participan principalmente en el comercio nacional y no internacional (véase el 
gráfico 1). Al examinar el porcentaje promedio general de las ventas totales 
de ambas categorías, se observa que solo el 11,1% de las ventas totales de 
las pymes en 2016-2021 provienen de las exportaciones directas. Después 
de comparar las pymes manufactureras de los PMA con las de las economías 
en desarrollo, resulta evidente que las primeras están rezagadas respecto de 
las exportaciones directas (7,9% frente a 11,5%). Las pymes de los PMA 
parecen estar más limitadas en su capacidad de exportar directamente.

Gráfico 1: Las pymes de los PMA tienen menos probabilidades de exportar directamente que las pymes de 
las economías en desarrollo (2016-2021) (porcentaje de las ventas totales)5
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El análisis sectorial expuesto en el gráfico 2 muestra que las pymes de las 
economías en desarrollo y los PMA siguen teniendo tasas de participación 
más bajas en las exportaciones directas que las empresas del mismo ramo 
más grandes en la mayoría de los sectores manufactureros, excepto en los 
sectores del coque y productos de la refinación del petróleo, y el combustible 
nuclear (CIIU 23)6, y el reciclado (CIIU 37). Las pymes de las economías 
en desarrollo objeto de examen informaron de que, en promedio, el 11,2% 
de sus ventas del sector manufacturero constituían exportaciones directas, 
menos de la mitad de la proporción comunicada por las grandes empresas 
(aproximadamente el 33%) (véase el gráfico 2). Los sectores en los que las 
pymes notificaron la mayor proporción de exportaciones directas son el tabaco 
(34% de las ventas totales), los artículos textiles y las prendas de vestir (20% 
de las ventas totales) y los productos de cuero (19% de las ventas totales).

Haciendo un análisis más profundo, si bien las pymes encuestadas parecen participar activamente en la exportación 
directa de determinados productos, a las grandes empresas les sigue correspondiendo la mayor parte de las exportaciones 
directas. La proporción de exportaciones directas de las grandes empresas parece como mínimo duplicar la de las pymes 
en la mayoría de los sectores. Por ejemplo, aunque la participación en las exportaciones directas de las pymes en los 
sectores mencionados anteriormente es de alrededor del 34% (tabaco), el 19% (productos de cuero) y el 18% (artículos 
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2.	 LAS PYMES Y LAS EXPORTACIONES INDIRECTAS

Aunque la participación de las pymes en las exportaciones directas de manufacturas es relativamente baja, la exportación 
directa no es el único medio que pueden aprovechar las empresas para integrarse a los mercados mundiales. Las pymes 
también pueden interactuar con los mercados mundiales suministrando mercancías indirectamente a las empresas 
nacionales para que estas a su vez las exporten. En consecuencia, según el Informe de la OMC (2016), “[l]as pymes 
pueden recurrir a los servicios de intermediarios nacionales, como agentes o distribuidores, para ayudar a comercializar sus 
productos en otros países y acceder a nuevos mercados”.

Aunque esto sea probablemente así, en el gráfico 3 se observa que las pymes parecen dedicarse más a las exportaciones 
directas de manufacturas que a las exportaciones indirectas. Las empresas más grandes de las economías en desarrollo 
y los PMA siguen teniendo la mayor participación en las ventas totales respecto de las exportaciones directas e indirectas 
de manufacturas. En general, la participación de las pymes en las exportaciones, directas e indirectas, se estima en torno 
al 15% de las ventas totales de manufacturas, mientras que las empresas más grandes captan algo más del 38% de las 
ventas correspondientes a las exportaciones de manufacturas.

Gráfico 3: Las grandes empresas participan más activamente en las exportaciones directas e indirectas de 
manufacturas que las pymes (2016-2021) (porcentaje de las ventas totales)
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Gráfico 4: La participación de las pymes en las exportaciones indirectas de manufacturas respecto de las 
ventas totales es prácticamente similar en las economías en desarrollo y las menos adelantadas (2016-2021) 
(porcentaje de las ventas totales)
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Gráfico 8: Participación extranjera o nacional en las CVM (2016-2021) (participación en las ventas totales y 
participación en los insumos totales)
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CONCLUSIÓN

En general, al examinar las pequeñas, medianas y grandes empresas que operan en los países representados en los 
datos de las Encuestas de Empresas del Banco Mundial recopilados entre 2016 y 2021 (véanse los cuadros 1 y 2 
del anexo), resulta evidente que las pymes de las economías en desarrollo y de los PMA no exportan tanto como las 
empresas de las economías desarrolladas (OMC, 2022). Las empresas de las economías en desarrollo tienden a orientar 
su producción y sus servicios hacia los mercados internos, como demuestran las proporciones considerablemente más 
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ANEXO

Anexo, cuadro 1: Número de empresas (por tamaño) que figuran en los datos de las Encuestas (2016-2021)

Número de empresas por tamaño 

Tamaño de la empresa: Grandes Pymes Total

Economías en desarrollo 2. 311 18. 259 20. 570

África 883 6. 670 7. 553

Países en desarrollo de Asia 115 973 1. 088

Comunidad de Estados Independientes (CEI) 405 3. 848 4. 253

Países en desarrollo de Europa 286 2. 297 2. 583

América Latina y el Caribe 578 3. 757 4. 335

Oriente Medio 44 714 758

Países menos adelantados (PMA) 271 2. 872 3. 143

África 174 1. 942 2. 116

Asia 97 930 1. 027

Total 2. 582 21. 131 23. 713

Fuente: Encuestas de Empresas del Banco Mundial.

Anexo, cuadro 2: Número de empresas (por industria) que figuran en los datos de las Encuestas  

(2016-2021)
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